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Obrazac prijave za natječaj - „Najbolja poduzetnička ideja“ Ekonomskog fakulteta u Osijeku
Naziv projekta (ideje) *
	


Odgovorna osoba/voditelj tima *
Navedite ime i prezime odgovorne osobe ili voditelja tima

	


Ostali članovi tima *
Navedite ostale članove tima, ako prijavljujete sami ostavite prazno.
Član 1

	


Član 2
	


Kontakt *
Navedite podatke za kontakt
	E-mail adresa
	
	Telefon/mobitel
	


Kategorija *
Navedite u koju kategoriju natječaja se prijavljujete
· Učenici i studenti
· Mladi nezaposleni do 29. godina
1. Podaci o timu, kompetencijama i nastanku poduzetničke ideje? *
Navedite tko su članovi tima, koju školu ili fakultet koji pohađaju ili su završili, radno iskustvo, volontiranje, sudjelovanje na projektima, vještine, znanja; odredite predstavnika tima i uloge svih članova tima; opišite nastanak ideje i zašto smatrate da bi ona mogla biti izgledna poduzetnička prilika.

	


2. Opišite vaš proizvod i/ili uslugu. *
Opišite što sve planirate ponuditi na tržištu, ima li vaš proizvod/usluga neku dodanu vrijednost za kupca, po čemu se razlikuje od konkurentskih proizvoda koji zadovoljavaju istu potrebu, ima li neku komponentu jedinstvenosti, zašto će kupci kupovati baš kod vas?

	


3. Opišite tržište na koje želite pristupiti. *
Identificirajte vaše ciljano tržište- tko su vaši kupci; vaše konkurente- tko su, tko je lider na tržištu, koji su im prednosti i nedostaci u odnosu na vas; vaši dobavljači- što morate nabavljati i od koga, po kojim cijenama

	


4. Opišite elemente marketinga. *
Cijena- definirajte cijenu po kojoj biste nudili proizvode/usluge na tržištu; Distribucija- lokacija tvrtke, prodajni kanali, troškovi distribucije (ambalaža, prijevoz, najamnine, provizije); Promocija- kako će kupci saznati za vas i donijeti odluku o kupnji vaših proizvoda/usluga

	


5. Što morate osigurati da biste pokrenuli poduhvat? *
Strojevi, oprema, prostor potrebni za realizaciju ideje, planirani zaposlenici, proces proizvodnje ili način pružanja usluga; je li sve što vam treba dostupno po prihvatljivim cijenama

	


6. Koliko su vam očekivani rashodi u prvoj godini poslovanja? *
Fiksni- oni koje imate radili ili ne- npr. plaće djelatnicima, najam prostora, otplata kredita banci, režijski troškovi i sl.; varijabilni- oni koji izravno ovise o proizvedenoj i prodanoj količini proizvoda/usluga- materijal, trošak dostave proizvoda i sl.

	


7. Koliki su vam očekivani prihodi u prvoj godini poslovanja? *
Identificirajte očekivani broj kupaca i koliko kojeg proizvoda/usluge očekujete da ćete prodati i koliki prihod u skladu s tim možete očekivati; koliko morate prodati proizvoda/usluga da biste bili „na nuli“, odnosno imali prihode jednake rashodima

	


8. Izračunajte planiranu dobit ili gubitak prve godine poslovanja i opišite svoj stav prema dobivenom rezultatu. *
Jeste li zadovoljni rezultatom i biste li pokrenuli ovaj posao; na što mislite da biste mogli utjecati kako bi poslovanje bilo profitabilnije i koja je vaša vizija budućnosti za ovo poslovanje
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Ulaganje u buduénost
Projekt e sufinanciala Evropska unija iz
fonda “Razvoj judsiih potenciala”



